










51    

 ©
 To

us
 d

ro
its

 ré
se

rv
és

 C
FN

EW
S 

20
15

 ©
 To

us
 d

ro
its

 ré
se

rv
és

 C
FN

EW
S 

20
15

www.cfnews.net

Prix Croissance à Claripharm

CashWay se paie le prix Ambition
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Cinq prix ont été remis parmi les 26 pro-
jets finalement présentés. Le fabricant 

breton de dispositifs médicaux Claripharm, 
qui recherche 400 K€, l’emporte dans la 
catégorie Croissance dédiée aux demandes 
de fonds les plus importantes. L’entreprise 
fondée par Clarisse Le Court et Loic Giquel 
propose une gamme de soins et protections 
de plaies et cicatrices des parties intimes 
pour l’obstétrique, la proctologie et la 
chirurgie gynécologique.

Parmi les projets à des stades de déve-
loppement plus précoces, le jury a 

choisi CashWay, un système de paiement 
en espèces, chez des buralistes et maga-
sins de proximité, d’achats réalisés sur 
Internet. Un positionnement adopté il y a 
quelques années notamment par Expay, 

une entreprise martiniquaise ayant beau-
coup levé avant d’être liquidée. CashWay, 
basé à Nantes, souhaite réunir 300 K€ et 
vise 1,37 M€ de chiffre d’affaires dès 2016 
ainsi que ses premiers bénéfices. Cette start-
up créée par Olivier Jamault se présentait, 
comme une douzaine d’autres, devant des 
investisseurs de type business angels mais 
aussi, nouveauté cette année, plateformes de 
crowdfunding. Un nouveau type d’acteurs 
du financement de l’innovation dont il fut 
question lors de la table ronde animée par 
CFNEWS, réunissant Jérôme Guéret (Go 
Capital), Laurent Kott (IT Translation), Elo-
die Manthé (Wiseed), Sébastien Le Corfec 
(accélérateur West Web Valley), Yann-Yves 
Le Goffic (Rennes Atalante) et Yoann Jaffré 
(Atelier BNP Paribas).

Prix Croissance : Clarisse Le Court et Loic 
GIQUEL pour le projet Claripharm.

Prix Ambition : Olivier Jamault 
pour le projet CashWay.
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START-UP

Le coup de cœur du jury est revenu à un 
autre projet d’amorçage nantais, Labo 

d’ID. Concepteur de produits d’absorption 
acoustique à partir de matériaux compo-
sites biosourcés, il cherche 150 K€ pour 
co-développer cette année son produit, 
avec des laboratoires publics et des pres-
cripteurs du marché, et prouver sa faisabi-
lité technique, avant de lancer en 2016 la 
production. Perceptiva Labs, une entreprise 
rennaise plus avancée et demandant 5 M€, 
remporte le prix Deloitte In Extenso. Déjà 
participante à une précédente édition, elle 
a développé une solution logicielle, mais 
aussi matérielle, permettant d’analyser la 
qualité des services audiovisuels (TV sur 
IP, web, tablette, mobile...) perçue par les 
consommateurs.

Plusieurs projets visent à développer 
l’écosystème des start-up à Saint-Ma-

lo. L’un d’eux est porté par une entreprise 
ayant depuis longtemps dépassé le stade 
de la jeune pousse. Le groupe de prêt-à-
porter Beaumanoir, plus connu à travers 
ses enseignes dont Cache-Cache, Bonobo, 
La City et Morgan, emploie 7 000 sala-
riés dans le monde. En face de son siège 
malouin, il lance un accélérateur baptisé 
Silicon B et dédié aux domaines du com-
merce connecté. Avec l’objectif d’accueil-
lir chaque année plusieurs dizaines de 
projets qui pourront se confronter aux pro-
blématiques d’industriels dont Beauma-
noir et d’éventuels partenaires. Des start-
up présentées peut-être un jour à Start 
West.

La région Bretagne a récompensé une jeune pousse 
du cru, le malouin Mon P’ti Voisinage. Co-fondé par  

David Rouxel, ce réseau social de proximité réunit habi-
tants d’un même quartier ou d’une même commune, mais 
les connecte aussi à des services collaboratifs (auto par-
tage, achats groupés...), aux commerçants locaux et aux 
collectivités partenaires. Comptant 15 000 inscrits et 4 000 
réseaux créés un an après son lancement, Mon P’ti Voisi-
nage tentera de faire mieux que les précédentes tentatives 
du genre qui n’ont jamais réussi à décoller en France.

Labo d’ID et Perceptiva Labs Beaumanoir lance Silicon B

Le local Mon P’ti Voisinage récompensé
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Prix Région Bretagne : 
Alexis Urien et 

Thomas Maignan pour 
le projet Mon P’ti Voisinage.
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Un partenariat très mobile.
Intersec et cm-cIc Innovation

Yann chevalier
Directeur Général 

d’Intersec, référence 
mondiale pour les logiciels 

destinés aux opérateurs 
télecoms et pionnière  

du Big Data.

stéphane simoncini
Directeur de Participations  
chez cm-cIc Innovation,
spécialiste des métiers  
de haut de bilan  
et du financement en fonds 
propres des entreprises 
technologiques à fort potentiel. 

La rencontre La relation L’ambition

Yann Chevalier 
Depuis 5 ans, la société s’est développée 
à un taux moyen de 65 % par an. Ayant 
fait le choix de réinvestir nos bénéfices 
pour recruter plus rapidement, nous 
avions besoin d’un complément de 
fonds propres pour  financer notre 
croissance. nous souhaitions travailler 
avec des investisseurs aux compétences 
complémentaires. Aux côtés d’un 
partenaire spécialiste des télécoms et 
d’un autre très au fait du marché nord-
américain, Innovation nous apporte 
son expertise dans l’accompagnement 
des entreprises technologiques à fort 
potentiel. 

Stéphane Simoncini
nous sommes entrés au capital 
d’Intersec en mai 2011 alors que la 
société ne réalisait que 3 m€ de chiffre 
d’affaires et commençait son expansion 
à l’international. nous avons été séduits 
par un homme, Yann chevalier, et par une 
technologie qui permettait de mettre fin 
au problème de l’embouteillage des sms 
du jour de l’an.

Yann Chevalier 
nos interlocuteurs nous aident à « lever 
le nez du guidon » pour essayer de voir 
plus loin. c’est par exemple le cas lors 
de nos réflexions sur l’évolution de 
notre business model ou encore sur la 
transposition de notre savoir-faire en 
matière de valorisation des données 
techniques à d’autres secteurs que 
les télécoms, comme la banque ou 
l’énergie.  

Stéphane Simoncini
nous accordons une grande confiance 
à Yann chevalier qui dirige avec brio 
une équipe performante d’ingénieurs 
et de commerciaux. Il est doté d’une 
capacité à prévoir les tendances de 
marché ce qui permet à Intersec de 
maintenir son avance sur l’ensemble 
du secteur, même face à des géants 
mondiaux.      

Yann Chevalier 
Aujourd’hui nous sommes présents 
sur les 5 continents avec 10 bureaux 
régionaux et réalisons 97 % de notre 
chiffre d’affaires à l’étranger. nous 
misons beaucoup sur le marché Us 
jusqu’alors peu dynamique en matière 
de services aux abonnés. Avec le 
durcissement du contexte concurrentiel, 
les opérateurs américains commencent 
à s’intéresser à nos solutions, comme 
la publicité géolocalisée. notre force 
est d’arriver avec plusieurs années 
d’expertise, des références et une 
compréhension des cas d’usage. 

Stéphane Simoncini
La société Intersec est devenue 
aujourd’hui un leader mondial 
dans l’innovation technologique, 
au profit des opérateurs télécoms. 
Une technologie qu’elle souhaite 
désormais proposer aux banques et 
aux opérateurs du web pour optimiser 
l’utilisation de leurs données. Les 
enjeux sont énormes. tout comme 
ceux liés à la conquête du marché 
nord-américain, que doit permettre 
la récente levée de fonds.    

en savoir plus sur cette rencontre ?
retrouvez l’interview complète

de Yann chevalier  dans la rubrique
« carnets de rencontres » sur

www.cmcic-investissement.com th
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Beaumanoir lance Silicon B

http://www.cmcic-investissement.com
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